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Otomotiv ve Yan Sanayi
Safkar, Ortadogu’da yapilanmaiginde

izmin

Uretim ve yonetim kadrolarini genisleten Safkar,
Almanya'nin yaninda Ortadogu'da da yapilanma
i¢ine girdi. Safkarin Ortadogu'da c¢ok giiclii bir
marka olduguna dikkat ¢eken Genel Miidiir Do-
ruk Aydin, bu giicii daha da etkinlestirmek i¢in o
bolgelerde pazar gelistirme ¢alismalarina énem
verdiklerini belirtti. Aydm, “Umuyoruz ki yakin bir
zamanda o bolgelerde de bir yerel ofis kurulumu
saglavabiliriz” dedi.

Mobil iklimlendirme ¢oziimlerinin tasarimcisi
ve {ireticisi olduklarim hatirlatan Aydin, Avrupa
ve hatta diinyada bu segmentte ve bu sektérde ¢ok
az tiretici oldugunu soyledi. Aydin, Safkar'in bir ba-
sar1 hikayesi oldugunun altim gizerek, “Rakiple-
rimize gére dezavantajimiz yeni olmamz. Giiglti
yoniimiiz ise Ar-Ge'nin ve Tiirkiye'de olmamn ver-
digi avantajlar, rekabet giicii, esneklik, hizh tasa-
rnim ve pazara yakinlik. Bizim amacimiz, bu giicii
kullanarak, dezavantajimiz olan oturmug marka
bilinirligine kars: eksiklerimizi kapatmak. Yapti-
gimiz iste iki seyin gok kritik oldugunu diistinii-
yoruz. Bunlardan biri Ar-Ge ve trend yaratmak;
ikincisi ise satis sonrasi hizmet. Satis sonrasina ver-
digimiz destekle ve diger katma degerlerimizi or-
taya koyarak sirketimizin hak ettigi yerlere gelmesi
icin miicadele ediyoruz " dedi. Hedeflerinin ba-
yi agim daha aktif hale getirmek ve yarattiklan ser-

IRAN'DAN MALEZYA'YA KADAR

33 ULKEYE [HRACATI VAR

Kor pazar olarak adlandirdiklan ve aktif
olduklari Ortadogu ve Avrupa'daki
basarilarinin kendilerine dinyanin diger
balgelerinden de istek gelmesini
sagladigini vurgulayan Doruk Aydin,
Iran'dan Malezya'ya kadar 33 iilkeye
hem ihracat yaptiklarini ve hem de
oradaki Gnemli ana sanayilerle
calistiklarim belirtti.

vislere ve satis sonrasi noktalara daha iyi hizmet
verebilmek oldugunu anlatan Aydmn, “Ortado-
gu'daki pazar gelistirme ¢alismalarinda Safkar’a
ok biiyiik ilgi oldugunu gérdiik. Bu bizleri mem-
nun etti. Amacimiz buradaki aktivitelerimizi da-
ha da gelistirmek ve sirkete rekabet haritasinda hak
ettigi pay1 almasim saglayabilmek” diye konustu.

Kor pazar olarak adlandirdiklan ve aktif ol-
duklar Ortadogu ve Avrupa'daki basarilarmmn ken-
dilerine diinyanmn diger bélgelerinden de istek gel-
mesini sagladigim vurgulayan Aydin, Iran'dan Ma-
lezya'ya kadar 33 tilkeye hem ihracat yaptiklarim
ve hem de oradaki 6nemli ana sanayilerle ¢ahs-
tiklarm belirtti.

2009'da test merkezine yeni modiiller ekle-
diklerini, Ar-Ge kadrosunda énemli gelismeler sag-
ladiklarimi vurgulayan Aydin, bununla beraber bir-
¢ok yeni {irtinii de pazara tanituiklarim kaydetti.
Otobiis ve minibiis segmentlerinde agirlik ve ma-
liyet azaltic yeni tasarim ¢alismalarimn devam et-
tigi bilgisini veren Aydin, ayrica tren ve rayh sis-
temler segmentinde bazi partnerlikler gercekles-
tirdiklerini soyledi. Cok kisa stire iginde hafif ray-
h iirtinlerini invertor ile birlikte miisterilerine su-
nacaklarini, bunun da énemli bir déniim nok-
tas1 olacagim ifade eden Aydin, bunun yaninda
kabin klimasi olarak traktér ve is makineleri sek-
toriinde yeni triinler tasarladiklarini, savunma
sanayi icin safter klimasi tasarlayip pazara sun-

duklarim bildirdi. Tiim tasanmlarinin 60 kisi-
lik Ar-Ge merkezinin katkilariyla gergeklestiril-
digine isaret eden Aydin, soyle devam etti: “Sir-
ketimizi iig is birimi olarak ayirdik. Ug ayr1 sir-
ket gibi yonetiyoruz. Bunlar rayh sistemler,
otobiis ve minibiis segmenti ve sogutucu seg-
menti. Ayni Ar-Ge kaynaklarindan ve satin alma
giiciinden faydalandigi i¢in maliyetlerimizi de
¢ok rekabet¢i bir diizeye ¢eken bir yapilanma-
v1 gerceklestirdik.” Ar Ge yatinmlarinin devam
ettigini, fiziksel titresim modiiliinii tamamlamak
iizere olduklarim, basing altinda yagmurlama
test modiillerini tamamladiklarin ve uygulamaya
gecirdiklerini bildiren Aydin, sogutma termo-
dinamik testlerinin yaninda isitma termodina-
mik testleri i¢in de hazirhklarin devam ettigini
sozlerine ekledi.



